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RINGKASAN EKSEKUTIF 
 

1. Nama Perusahaan YUAM ROASTED COFFEE 

2. Bidang Usaha : Pengolahan Kopi dan Perkebunan Hulu Hilir 

3. Jenis Produk / Jasa : Bambu grid dan kopi 

4. Nilai Penjualan Per Tahun Saat Ini : 980kg 

5. Nilai Kekayaan Perusahaan Terakhir : 40 juta 

6. Prospek Pengembangan Usaha : terbuka luas dengan berubahnya life style 

masyarakat indonesia 

7. Rencana Pengembangan Usaha : membuka gerai gerai baru dan mitra baru meliputi 

supermarket,toko oleh2,tempat wisata 

8. Proyeksi (Target) Nilai Penjualan :  

9. Kebutuhan Dana : 350 juta 

10. Rencana Penggunaan Dana : menambah kapasitas produksi,pembelian bahan 

baku,pemasaran,sewa alat ,dan pengembangan usaha 



DATA PERUSAHAAN 

 

Yuam Roasted Coffee merupakan sebuah usaha yang bergerak dibidang 

pengolahan kopi dari hulu hilir,beralamat di desa Pucanga RT 02/RW 02 Kec. Ambal Kab. 

Kebumen. Adapun produk yang ditawarkan merupakan sebuah inovasi dalam 

penyeduhan kopi espresso, yang selama ini menggunakan alat/mesin pembuat kopi 

yang sangat mahal harganya dan juga tidak ramah energi. Tawaran yang diberikan 

adalah penyeduhan kopi dengan media bambu yang diyakini menghasilkan kopi 

espresso yang memiliki citarasa tinggi berstandar internasional, dengan cara yang 

sangat mudah dan ramah lingkungan. Mengingat permintaan kopi yang sangat tinggi dan 

beralihnya gaya hidup masyarakat yang mulai menyukai meminum kopi. Hal ini 

berpengaruh terhadap merebaknya kedai-kedai kopi di berbagai kota.  

 

Visi dan Misi 

visi dan misi pemanfaatan bawah tegakan dengan kopi dan menjadikan central kopi  

 

Budaya Kerja diperusahaan : bekerja sama untuk maju bersama,kepuasan pelanggan 

di utamakan 

 

 
 

Sebagai awal usaha, Yuam Roasted Coffee mula-mula hanya membutuhkan 6 orang 

pelaksana sebagai berikut: 

1. Satu orang manager untuk memimpin usaha secara keseluruhan 

(mengkoordinasi jalannya usaha) dan sekaligus bertanggung jawab untuk 

mengembangkan usaha.  



2. atu orang staf produksi yang bertanggung jawab dalam proses produksi. Staf 

produksi dibantu oleh 2 orang pekerja yang bertugas dalam proses produksi 

kopi bambu 

3. Satu orang staf keuangan yang bertanggung jawab dalam pencatatan 

keuangan usaha. Dibantu satu orang marketing. 

 

SERTAKAN FOTO-FOTO PERUSAHAAN DAN ORGANISASI] 

 

 



ANALISA PASAR / POTENSI 
1. Produk / Jasa Yang Dihasilkan : kopi dengan citarasa unik khas kebumen 

2. Potensi Pasar / Data Pasar : menengah keatas(penikmat,pecinta kopi) 

3. Konsumsi Per Kapita : satu gerai 500 cup/minggu 

4. Analisis Pesaing : kopi jempol 

5. Target Atau Segmen Pasar Yang Dituju : menengah keatas,umur 20 up 50 menengah 

keatas 



ANALISA SWOT 
 

STRENGTH (KEKUATAN) : natural/organik,praktis,low energi sehat dan nikmat 

WEAKNESS (KELEMAHAN) : proses waktu 5 menit untuk satu espresso 

OPPORTUNITIES (PELUANG) : peluang membidik pasar luar negeri 5 ton bambu drip 

10.000.000 bambu drip 

THREATS (HAMBATAN) : legalitas perusahaan,legalitas export import,dan hambatan 

produksi serta ketersediaan lahat 



RENCANA PEMASARAN 

 

Unique Selling Proposition : Murah dan bercitarasa tinggi 

Strategi Pemasaran :  

- Memberikan tester 

- Memberikan diskon/bonus, mis: beli 10 dapat 1 

Saluran Distribusi :  

1. Online melalui socmed, website,  

2. Offline : Radio, TV, Koran 

Pelayanan Pelanggan :  

 



RENCANA OPERASIONAL 
 

1. Analisis Produksi/minggu 20 kg x 4 = 80 x 18 = 960 kg 

2. Proses Produksi – Flowchart & SOP: stok awal 20 kg, 2.melakupenjualan 10kg trs beli 

lagi 10kg sebagai stok atas ketersediaan 

3. Bahan Baku dan Penggunaannya – Laporan In-out Inventory & Biaya 

4. Kapasitas Produksi : 980kg/th 

5. Rencana Pengembangan Produksi : membidik pasar luar negeri dlm setahun 

kedepan 



RENCANA PENGEMBANGAN 

 

Rencana Pengembangan Usaha : membukai franchise,mitra baru di setiap kota 

Tahap-Tahap Pengembangan Usaha : menambah stok produksi 

 



JADWAL PELAKSANAAN 

 

GAMBARKAN TIMELINE RENCANA KEGIATAN DENGAN MENGGUNAKAN TABEL 

 

 

 



RENCANA DATA KEUANGAN 
 

TARGET KEGIATAN PRODUKSI KOPI BAMBU BERGAYA KEBUMEN 

Tahun Pertama 

Bulan Ke 1 
Bulan Ke 

2 

Bulan Ke 

3 

Bulan Ke 

4 

Bulan Ke 

5 

Bulan Ke 

6 

Bulan Ke 

7 

Bulan Ke 

8 

Bulan Ke 

9 

Bulan Ke 

10 

Bulan Ke 

11 

Bulan Ke 

12 

Persiapan 

Sarpras 

Produksi 

1000 Buah 1100 Buah 1200 Buah 1500 Buah 1750 Buah 1900 Buah  2000 Buah 3000 Buah 3500 Buah 3000 Buah 3000  

Buah 

Pelatihan 

Membuat Kopi 

Bambu 

Membuat  

Brosur  

Perjalanan 

ke jakarta 

Membuat  

legalitas 

usaha, 

Tes Pasar 

Membuat  

perijinan 

HKI , CV 

Perjalanan 

ke 

semarang 

Pameran 

Jakarta 

Tes Pasar 

Perjalanan 

ke jakarta 

Membuat 

perijinan  

SNI 

  Perjalanan 

ke 

semarang 

 

 

  



Cast Flow Kopi Bambu Bergaya Kebumen ( dalam Rp .000 ) 

Uraian Kegiatan 
JML Bulan Bulan Bulan Bulan Bulan Bulan Bulan Bulan Bulan Bulan Bulan Bulan 

( Rp.000) 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 

PENDANAAN                           

DANA MENRISTEK 243.750                         

DANA 

PERUSAHAAN 35.000                         

TOTAL DANA 278.750                         

                            

PENERIMAAN                           

Penjualan Kopi 

Bambu 450.000   25.000 25.000 25.000 25.000 50.000 50.000 50.000 50.000 50.000 50.000 50.000 

TOTAL 

PENERIMAAN 450.000   

           

  

                

    PENGELUARAN                   

    Bahan Baku 135.000 

 

7.500 7.500 7.500 7.500 15.000 15.000 15.000 15.000 15.000 15.000 15.000 

Sewa Mesin 21.600 

 

1.200 1.200 1.200 1.200 2.400 2.400 2.400 2.400 2.400 2.400 2.400 

Packing 22.500 

 

1.250 1.250 1.250 1.250 2.500 2.500 2.500 2.500 2.500 2.500 2.500 

Tenaga Kerja 72.000 

 

4.000 4.000 4.000 4.000 8.000 8.000 8.000 8.000 8.000 8.000 8.000 

Promosi 6.000 500 500 500 500 500 500 500 500 500 500 500 500 

Operasional 11.000 

 

1.000 1.000 1.000 1.000 1.000 1.000 1.000 1.000 1.000 1.000 1.000 

perjalanan 1.500 

 

500 

  

250 

 

500 

   

250 

 Pen.Legalitas usaha 

dan pameran 11.000 1.500 

 

1.500 3.500 

 

3.000 

 

1.500 

                                

Total Pengeluaran 280.600 2.000 15.950 16.950 18.950 15.700 32.400 29.900 30.900 29.400 29.400 29.650 29.400 

Total Penerimaan 169.400                         

          

  



 

LABA KOTOR Rp 169.400.000 

PAJAK 1%  Rp 1.694.000 

LABA SEBELUM PAJAK Rp 169.400.000 

LABA SETELAH PAJAK Rp 167.706.000 

 

 

 

  



LAMPIRAN 

 

 

 



 



 



 



 



 
 



FOTO PRODUKSI 

 

 
 

DOKUMENTASI PRODUKSI] 
 

 
 

 


